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OPPSTARTMØTET
Dato:  Navn:  Sponsor:

Ambisjon og ønsker 
Ambisjonsnivå:  Inntekt måneden jeg går sølv:  Måned jeg går sølv: Månedsinntekt om 12 måneder:

Jeg ønsker følgende endringer i livet ved hjelp av produktene og forretningen (kropp, sinn, familie, samfunn, økonomi): 

Nr  Aktivitet  Sjekkliste for oppstart  Fullført  Evt. når? 

1  Lest Oppstartguiden, bestemt ambisjonsnivå og ønsker     

2  Registrert som Nikkenkonsulent og abonnerer på eNikken     

3 
Gått gjennom planen for lanseringen av virksomheten (fra 
Forretningsguiden) og forstår hvordan man går sølv 

   

4 
Investert i Velværehjem startpakken og eventuelle andre produkter 
(Velværehjemmet og Demopakken anbefales). 

   

5  Bestilt produkter på Autoship     

6  Påmeldt til HBM‐kurset     

7 
Skrevet navnliste med minst 100 navn 
og fått hjelp til å gjøre de første avtalene (ringemøte) 

   

8 
Avtalt tider for de første 5‐10 ABC‐møtene 
og de neste forretningspresentasjonene 

   

9  Fått/kjøpt Forretningsguiden og ABC‐presentasjonen     

10  Sett gjennom ”Virksomhetsbyggeren” og de andre tingene i startpakken     

Signatur 

Jeg har lansert min virksomhet og er klar til å 
forandre mitt liv og livet til utallige andre! 

 
 

  Jeg bekrefter at min nye partner har lansert sin 
virksomhet og gir mitt ord på at jeg skal gjøre mitt 
aller beste for å hjelpe konsulenten å nå sine mål 

og oppfylle sine drømmer 
 
 

______________________________________ 
Ny konsulent 

  ______________________________________ 
Sponsor/upline 

Formålet med oppstartmøtet er å lansere virksomheten gjennom å lage en plan for å gå sølv innen den første hele måneden 
i virksomheten. For 3’ere: gå gjennom det som er relevant. 


