STARTMOTE-CHECKLISTA

Datum: Namn: Sponsor:

Ambitioner och 6nskningar

Ambitionsniva: Inkomst den mdnad jag blir Silver: Madnad jag vill bli Silver: Mdnadsinkomst om 12 méanader:

Jag 6nskar féljande férdndringar i livet med hjdlp av produkterna och affdrsmdéjligheten (kropp, sjdl, familj, samhdlle, ekonomi):

Nr Aktivitet Checklista for Startméte Genomfort  Ev. nar?

1 Last Startguiden, bestamt ambitionsniva och 6nskningar

2 Registrerad som Nikkenkonsulent och abonnerar pa eNikken

Last igenom planen for lanseringen av verksamheten (i Affarsguiden) och
forstar hur jag uppnar Silverrank

Investerat i Wellness@Home Startpaket och ev. andra produkter
(Wellness Home och Demopaketet rekommenderas).

5 Bestallt produkter pa Autoship

6 Anmald till HBM-kursen

Skrivit en namnlista med minst 100 namn
och fatt hjalp att gora de forsta avtalen (telefoninbjudan)

Avtalat tider for de forsta 5-10 ABC-moten, och de kommande
affarspresentationerna.

9 Fatt/kopt Affarsguiden och ABC-presentationen

Last igenom “Verksamhetsbyggaren” och de andra materialen i

10 0 .
startpaketet (fran Nikken)
Signatur
Jag har inlett min verksamhet och &r redo att Jag bekréftar att min nya Nikken konsulent har
férdndra mitt liv och fér otaliga andra! lanserat sin verksamhet och ger mitt ord pa att jag ska

gobra mitt allra basta for att hjélpa konsulenten att na
sina mal och uppfylla sina drémmar

Ny konsulent Sponsor/upline

Féremdlet med Startmétet dr att lansera verksamheten genom att géra en plan fér att bli Silver inom den férsta “hela”
mdnaden i verksamheten. Fér 3.or: ga igenom det som dr relevant.

© 2008 Morten Andersen. Laddas ner fran www.pathfinderseurope.com. Utgava april 2008.






