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STARTMÖTE‐CHECKLISTA 
Datum:  Namn:  Sponsor:

Ambitioner och önskningar 
Ambitionsnivå:  Inkomst den månad jag blir Silver: Månad jag vill bli Silver: Månadsinkomst om 12 månader:

Jag önskar följande förändringar i livet med hjälp av produkterna och affärsmöjligheten (kropp, själ, familj, samhälle, ekonomi): 

Nr  Aktivitet  Checklista för Startmöte  Genomfört Ev. när? 

1  Läst Startguiden, bestämt ambitionsnivå och önskningar     

2  Registrerad som Nikkenkonsulent och abonnerar på eNikken     

3 
Läst igenom planen för lanseringen av verksamheten (i Affärsguiden) och 
förstår hur jag uppnår Silverrank 

   

4 
Investerat i Wellness@Home Startpaket och ev. andra produkter 
(Wellness Home och Demopaketet rekommenderas). 

   

5  Beställt produkter på Autoship     

6  Anmäld till HBM‐kursen     

7 
Skrivit en namnlista med minst 100 namn 
och fått hjälp att göra de första avtalen (telefoninbjudan) 

   

8 
Avtalat tider för de första 5‐10 ABC‐möten, och de kommande 
affärspresentationerna. 

   

9  Fått/köpt Affärsguiden och ABC‐presentationen     

10 
Läst igenom ”Verksamhetsbyggaren” och de andra materialen i 
startpaketet (från Nikken) 

   

Signatur 
Jag har inlett min verksamhet och är redo att 

förändra mitt liv och för otaliga andra! 
 
 

  Jag bekräftar att min nya Nikken konsulent har 
lanserat sin verksamhet och ger mitt ord på att jag ska 
göra mitt allra bästa för att hjälpa konsulenten att nå 

sina mål och uppfylla sina drömmar 

______________________________________ 
Ny konsulent 

  ______________________________________ 
Sponsor/upline 

Föremålet med Startmötet är att lansera verksamheten genom att göra en plan för att bli Silver inom den första ”hela” 
månaden i verksamheten. För 3.or: gå igenom det som är relevant. 




